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cQué piensan los escolares acerca de Ia fabricacion del dinera? ¢Como se realiza?
2Quian lo hace? ¢Cuénta dinero se fabrica? ¢Codmo se forman y evolucionan las ideas
al respecto en escolares de B a 16 afios? En este articulo se exploran estas cues-
tiones, en linea con estudios anteriores sabre las representaciones de nifos vy ado-
lescentes sobre el mundo econdmico y. en general, scbre la realidad social.

Concepciones evolutivas
acerca de la fabricacion del dinero |.
Los niveles de comprension®
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Uno de los aspectos esenciales del funcio-
namiento mental de los seres humanos de-
pende de que su accién y sus explicaciones so-
bre lo que acontece en el mundo estan guiadas
por representaciones o modelos acerca de co-
mo es y como funciona la realidad. Pero esas
representaciones ne aparecen de golpe, sino
que siguen un largo proceso de formacién a lo
largo de la infancia y la adolescencia, Antes de
llegar a compartir sus representaciones con
los adultos pasan por una serie de fases en las
que dan explicaciones muy distintas de las de
SUS Iayores.

Las concepciones sobre los distintos as-
pectos del mundo social que tienen los nifios
y adolescentes no solo difieren de las de los
adultos, sino que presentan una sorprendente
coherencia y homogeneidad en las explicacio-
nes, bajo su aparente diversidad. La diversidad
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se manifiesta en los distintos contenidos con-
cretos y en las diferentes experiencias sobre su
propia realidad social que invocan en las ex-
plicaciones. Pero la forma de las explicaciones
presenta unos rasgos que son muy constantes
a lo largo de diferentes tipos de problemas, ya
se trate de la economia, de la politica, de las
ideas sobre la nacién, sobre el trabajo o res-
pecto a otros aspectos de la realidad social.

Los estudios sobre el mundo
econdmico

La formacién de las representaciones sobre
los distintos aspectos de la realidad social ha
sido relativamente poco estudiada hasta hace
algunos anos, aunque algunas investigaciones
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se han ocupado del surgimiento de las ideas
econdmicas. A comienzo de los afios 50, Anselm
L. Strauss publicé una serie de estudios sobre el
cenocimiento econémice en los nifios
(Schuessler y Strauss, 1950; Strauss y Schuessler,
1951, Strauss, 1952 y Strauss, 1954). En sus dos
primeros trabajos Strauss y Schuessler se ocupa-
ban principalmente de analizar el reconoci-
miento de las monedas y sus equivalencias, pero
en Strauss 1952 se presentan una gran cantidad
de datos referentes a muy diversos aspectos rela-
cionados con el dinero, la compraventa y la fa-
bricacion de mercancias, el papel de los inter-
mediarios, el pago a los empleados, etc.!

Kurt Danziger (1958) publicé un estudio
sabre concepciones econdmicas realizado sobre
nifios australianos de edades comprendidas en-
tre cinco y ocho afios, en el que estudiaba tres
problemas: a) el significado de rico y pobre, b)
el uso del dinero y ¢) las funciones del jefe. Pos-
teriormente Hans Furth (1980), dentro de un
amplio estudio con sujetos de 5 a 11 afios sobre
la comprensién del dinero, los papeles sociales,
y la comprensién del gobierno y la comunidad,
realizé una interesante aportacion a la com-
prensién del proceso de compraventa,

Uno de los problemas interesantes en este
campo ha sido descubrir la dificultad que tie-
nen los nifios para entender la idea de ganancia
en la tienda como diferencia entre el precio de
compra por el tendero y el precio de venta.
Gustayv Jahoda (1979) estudid por primera vez
el problema de forma sistematica, y otros auto-

res se han ocupado igualmente del asunto (por

ejemplo, Delval y Echefta, 1991). (Puede verse
un andlisis y revisién de estos estudios en Del-
val, 2001).

Las investigadoras italianas Anna Emilia
Berti y Anna Silvia Bombi han llevado a cabo
los estudios mds sistematicos sobre la compren-
sién del mundo econémico, que se plasmaron
en su libro Il mondo econémico nel bambino
(1981) y en numerosos articulos. Entre los as-
pectos que han abordado en su trabajo estan las
ideas acerca de dénde proviene el dinero, las re-
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laciones entre dinero y trabajo, entre dinero y
mercancias, la propiedad de los medios de pro-
duccién, las funciones del banco, la compra-
venta, efc.

Aungue han sido numerosos los aspectos
del conocimiento econémico que se han co-
menzado a estudiar, sin embargo, apenas se han
investigado las ideas sobre [a fabricacién y cir-
culacién del dinero. En un trabajo realizado en
1971 (Delval, Soto, Ferndndez, et al., 1971) em-
pezamos a estudiar la fabricacion del dinero y
su puesta en circulacién. Encontrdbamos que
desde muy pronto los nifios entienden que el
dinero se fabrica con maquinas, pero que cual-
quiera puede poner una fabrica de dinero. La
puesta en circulacion del dinero sigue un proce-
so complejo que pasa por varios tipos de res-
puestas. Denegri (1995a) comenzd a estudiar
mas sistematicamente este asunto, que desarro-
116 en Denegri (1995b). El presente trabajo esta
basado en sus datos, completados con otros
NUEVoS, pero supone un nuevo andlisis.

Otro de los escasos antecedentes de nuestro
estudio, lo constituye la investigacién realizada
en siete paises distintos (Israel, Yugoslavia, Po-
lonia, Dinamarca, Estados Unidos, Francia, Ar-
gelia y Austria) (Leiser y Zaltsman, 1990; Zabu-
kovec y Polic, 1990; Wosinski y Pietras (1990);
Lyck, 1990; Harrah y Friedman, 1990; Roland-
Levy, 1990; Kirchler y Prher, 1990; y Leiser, Se-
von y Levy, 1990) en que se formularon pre-
guntas acerca de la responsabilidad de la acu-
nacion y de la cantidad de dinero que se fibri-
ca. Respecto al primer problema se encuentra
que mientras los sujetos mds pequefios hablan
de fdbricas en general, los mayores hacen refe-
rencias al gobierno y al Banco o incluso a un
banco central. Respecto a si se podria acufiar
mds dinero (para resolver problemas sociales,
etc.) los pequeiios lo consideran positivamente
mientras los mayores (hacia los 14 anos) em-
piezan a considerar consecuencias econémicas
desfavorables, concretadas en que la gente esta-
ria menos motivada para trabajar y subirfan los
precios.

1 Una revisidn de los trabajos sobre estos asuntos puede verse en Delval [1989), Furnham y Stacey (1992, cap. 3),
Delval, Enesco y Navarro (1994), Denegri (1995h), entre otros.
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El dinero y los fenémenos sociales

El dinero fisico, es decir, el constituido por
billetes y monedas, constituye una parte esen-
cial de las actividades del intercambio para la
mayor parte de los seres humanos. Sin embar-
2o, la naturaleza del dinero, por qué vale y cé-
mo adquiere su valor constituyen asuntos bas-
tante misteriosos para los que lo usan. En otras
épocas, cuando el dinero consistia en trozos de
metal que tenian un valor en si mismos, era
una mercancia como cualquier otra. De ahi se
pasd a lo que puede llamarse el ‘dinero contra-
to), constituido por trozos de papel que prome-
tian que el portador podia cambiarlo per plata
u oro. Pero el dinero actual sélo son trozos de
metal o papel que no tienen ningtn valor en si
mismos, perc constituyen una reserva de poder
adquisitivo. Como sefiala Shackle (1973, p. 61)
“este dinero solo gozard de un poder general de
compra, es decir, de la posibilidad de comprar
cualquier cosa en cualquier momento a cual-
quier vendedor potencial, en el caso de que to-
dos y cada uno de los vendedores individuales
consideren que serd aceptado por cualquier
otro vendedor potencial a quien pudiera desear
transferirlo. La ‘aceptabilidad’ es una cualidad
absolutamente convencional, algo que se con-
fiere por un acuerdo tacito espontineo de to-
dos los interesados”. Por ello el dinero sélo vale
porque creemos que vale y se convierte asi en
un prototipo de los fenémenos propiamente
sociales, que existen porquie creemos que exis-
ten, como ha mostrado Searle (1995) (Delval,
2000).

Esta naturaleza misteriosa del dinero, que
resulta también dificil de entender para muchos
adultos, lo convierte en un excelente candidato
para que tratemos de investigar como se for-
man las ideas en torno a €, y esto nos ha lleva-
do a emprender una investigacion con niftos y
adolescentes. La dificultad para entender de esa

naturaleza convencional del dinero, y al mismo
tiempo el hecho de que se trate de un fenéme-
no social bastante objetiva y que no depende de
la opinidn, en el que hay un correlato material y
se puede establecer una cuantificacién, lo con-
vierten en un problema cuyo estudio puede re-
sultar extremadamente interesante para descu-
brir como evoluciona la comprension de los fe-
némenos sociales por parte del nifo2,

Los niveles del conocimiento social

A lo largo de diversas investigaciones que
hemos realizado en los ultimos afios sobre las
representaciones de ninos y adolescentes acerca
de la sociedad hemos ido comprobando que
cuando les pedimos que nos expliquen el fun-
cionamiento de una parcela amplia de la reali-
dad social y examinamos sujetos de distintas
edades hasta la adolescencia los tipos de expli-
caciones que nos ofrecen siguen algunas pautas
constantes (Delval, 1992, 1994a y b; Delval y
Padilla, 1999; Delval, 2001). Las ideas sobre el
origen y la circulacion del dinero, sobre el pres-
tigio de las profesiones, sobre los jefes y sus
funciones, sobre los derechos de los nifios, so-
bre la funcién del profesor en la escuela o in-
cluso sobre Dios v la religién, pueden descri-
birse siguiendo una progresion en tres niveles,
que pueden subdividirse y especificarse en al-
gunos casos, y que en lineas muy generales, tie-
nen las siguientes caracteristicas.

En un primer nivel, que se extiende desde
que podemos empezar a estudiar estas ideas en
los sujetos (hacia los 5-6 afios) hasta los 10-11
anos (téngase en cuenta que las edades son sdlo
aproximadas), los nifos/as basan sus explica-
ciones en los aspectos més visibles de la situa-
cién, los que pueden observarse a través de la
percepcion y no tienen en cuenta procesos
ocultos que deban ser inferidos. Los cambios

2 En otros estudios hemos analizado distintos aspectos del conocimiento econdmico, como el reconocimiento de las
monedas y billetes, el problema de |a ganancis (Delval y Echefta, 1991) o la distribucion social de la riqueza. Los re-
sultados que presentamos ahora forman parte de una investigacion més amplia sobre la fabricacion y circulacion del
dinero, que fue el objeto de la tesis doctoral de la sequnda autora (Denegri, 1935b), dirigida por el primero. Aqui s6lo
presentaremos un nuevo andlisis de los datos referentes a Ia fabricacion del dinero, v dejamos para un estudio poste-
rior, en preparacion, el estudio de la circulacion y otros aspectos del problema.
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sociales son inmediatos, sin etapas intermedias,
y la realidad social es concebida como forman-
do sistemas poco relacionados entre si, que se
asemejan a un territorio formado por islotes.

En un segundo nivel, que se extiende por
termino medio entre [os 10-11 afios y los 13-14,
los sujetos empiezan a tener en cuenta aspectos
no visibles de las situaciones, es decir, procesos
que deben inferirse a partir de la informacién
de que se dispone. Los procesos incluyen una
duracion temporal, es decir, se desarrollan en
un perfodo mds 0 menos largo, con fases inter-
medias. Se empieza a distinguir entre las rela-
ciones personales y las relaciones sociales o ins-
titucionalizadas, y surge también la idea de es-
casez, es decir, que los recursos son limitados.

En un tercer nivel, que comienza hacia los
13-14 aflos, los procesos ocultos, y por lo tanto
necesariamente inferidos, ocupan un papel cen-
tral en las explicaciones. Las distintas posibili-
dades que se presentan en una situacién son
examinadas sistemdticamente y el sujeto es ca-
paz de coordinar puntos de vista y de reflexio-
nar sobre lo posible. Los cambios sociales se
conciben como lentos, incluso muy lentos. Los
sujetos poseen mucha mds informacién sobre el
funcionamiento social, pero sobre todo saben
como integrarla o tratan de hacerlo, de tal for-
ma que los islotes pasan a formar una tierra fir-
me comun: los sistemas estdn relacionados. Los
sujetos se vuelven criticos con el orden social
existente, emiten juicios sobre lo que estd bien y
no estd bien en el orden actual y proponen so-
luciones alternativas (cf. Delval, 2001).

Por supuesto en cada aspecto de la realidad
social que consideremos aparecen rasgos espe-
cificos y propios de ese campo de conocimien-
to, pero existen también muchas semejanzas
entre los distintos campos y parece que cada
uno de los niveles depende de una concepcién
global de la sociedad y de las relaciones entre
los actores sociales. No podemos asegurar a
priori que estos niveles de explicacion se den en
todos los terrenos y eso sélo podra decirlo la in-
vestigacién sobre cada campo, pero por lo que
hemos visto nos parece que puede hablarse de
distintas visiones del mundo que van sucedién-
dose a lo largo del desarrollo. Uno de nuestros
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objetivos en este artfculo es mostrar que las
concepciones sobre el origen v la fabricacién
del dinero parecen encajar bien en esta concep-
cién de niveles sucesivos de explicacién.

Método

El problema que nes propusimos estudiar es
como se entiende la fabricacién del dinero, quién
la realiza, de qué dependen las cantidades que se
fabrican y una serie de aspectos relacionados que
irdn apareciendo mds adelante, y que examinare-
mes con mas detalle en un segundo articulo
(Denegri y Delval, 2002; en este mismo mono-
grdfico), donde se describe también mds deteni-
damente el procedimiento.

Sujetos

La muestra la formaron un total de 110 su-
jetos de clase media y media baja, con edades de
6 a 16 afios, de ambos sexos, con similar pro-
porcién de hombres y mujeres, y 10 sujetos por
cada edad. Asistian a colegios de Madrid (Espa-
na), en donde se realizé la recogida de datos.

Procedimiento

El método utilizado fue la entrevista clinica
piagetiana (Piaget 1926; Delval, 2001). Se for-
mulaban a los sujetos, en forma individual, una
serie de preguntas y problemas de razonamien-
to comunes, pero con las adaptaciones necesa-
rias para las distintas edades. Una vez contesta-
da la pregunta base, se solicitaban precisiones al
sujeto para aclarar su respuesta y facilitar su
posterior interpretacion. Cada entrevista tuvo
una duracién promedio de 30 a 40 minutos y
fue grabada integramente con magnetéfono pa-
ra [uego ser transcrita en forma textual,

Tras unas preguntas introductorias acerca
de la funcién que cumple el dinero, pasdbamos
a preguntar por el lugar y formas de fabricacién
del dinero, las normas que rigen el proceso de
acufiacién y emision de dinero, especialmente
con relacién a la necesidad de institucionaliza-
cién de la acuiiacion y el papel del Estado en
ello, al igual que los factores que limitan el volu-
men de emisién de dinero.
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Andilisis

En primer lugar y para iniciar el anilisis, se
codificaron todas las respuestas de los sujetos a
las preguntas de cada apartado, lo cual dio ori-
gen a un conjunto amplio de categorias para ca-
da uno. A continuacién, se agruparon todas las
respuestas que fueron consideradas equivalen-
tes dentro de cada aspecto, creando con ello
nuevas categorfas mds amplias. El andlisis en
profundidad de las categorias de respuestas pa-
ra cada tema abordado sera materia del segun-
do articulo sobre este tema, (Denegri y Delval,
2002; en este monogrifico).

Resultados

Los niveles del conocimiento econdmico

Sin entrar en el detalle de las respuestas a cada
uno de los problemas que plantedbamos (que de-
jamos para el segundo articulo), es posible deter-
minar que las explicaciones de los sujetos siguen
una progresién bastante clara. A medida que
avanza la edad sus concepciones tienen en cuenta
un mayor nimero de elementos, se conectan me-
jor entre ellos y se van planteando contradiccio-
nes que poco a poco serdn capaces de resolver. El
progreso de las explicaciones puede compararse
con la construccion de un mosaico que represen-
ta una figura; primero estd formado por piezas
grandes que encajan mal entre si, por lo que que-
dan huecos sin rellenar en la figura resultante, y
las piezas ni siquiera estdn en una posicién fija; la
figura es poco precisa. Después las piezas que se
utilizan para representar la realidad se van ha-
ciendo mds menudas y se intenta que encajen
mejar, de tal modo que no queden huecos. De es-
te modo se consigue una representacién mds fiel,
con piezas mejor encajadas.

Querriamos transmitir al lector la impresién
que produce la lectura de las respuestas de las
que resulta posible inferir la existencia de repre-
sentaciones cada vez mds completas y organiza-
das. Creemos quie las representaciones de los su-
jetos constituyen todos bastante homogéneos y
que el SlletO trata de encontrar una Cohel‘encia
en las explicaciones, lo que no siempre consigue,

bien sea por falta de los instrumentos intelec-
tuales adecuados, por transferir ideas de otros
dominios que no se aplican a lo que tratan de
explicar, por falta de informaciones necesarias,
o porque no logran integrar esas informaciones
en un todo unitario. Creemos también que el
avance de los sujetos a través de las distintas
edades deja traslucir diferentes modos de expli-
cacién de la realidad social, que es lo que quere-
mos caracterizar como niveles de explicacion.
Algunas de las categorfas de respuestas pueden
coexistir en el tiempo y considerarse como cog-
nitivamente equivalentes (como que la propie-
dad de la fabrica pertenezca al Rey o a otras fi-
guras politicas institucionales), mientras que
otras suponen claramente un progreso {como
considerar que la cantidad de dinero que se
emite estd determinada sélo por los gastos que
hay que afrontar, o por otros factores que tienen
en cuenta la situacion econdmica general).

A continuacién vamos a tratar de describir
los rasgos principales de cada nivel. Hemos di-
vidido los niveles en dos subniveles, pero debe-
maos tener en cuenta que a medida que trata-
mos de subdividir los tipos de explicacién la
categorizacién de los sujetos resulta mds dificil
de establecer con precision. Por ello la divisién
de los niveles en A y B es més problemdtica que
los niveles principales.

Nivel 1

En el estudio de las representaciones que for-
man los sujetos sobre una parcela de la realidad,
lo primero que encontrames siempre es que co-
mienzan por identificar el campo de estudio so-
bre el que les preguntamos. En el presente estu-
dio entienden que les preguntamos por asuntos
que tienen que ver, ademds de con el dinero, con
comprar, vender, fabricar, trabajo, autoridades,
propiedad, etc. Los sujetos determinan el campo
de lo econémico pero no le atribuyen propieda-
des especificas, que sean diferentes de otros dm-
bitos como el politico o el moral. Podriamos de-
cir que no han establecido una ontologfa propia
de los fenémenos econdémicos diferenciada de
otros dominios del conocimiento de la sociedad.
Por tanto, siguen funcionando con principios de

[=]



cardcter muy general (principios morales, la pro-
duccién de dinero semejante a la de otras mer-
cancias, personalizacion del poder, etc.). Este ni-
vel se caracteriza por respuestas donde predomi-
nan las explicaciones que no son especificamente
econdmicas, lo que indica que atin no se ha com-
prendido la funcién real del dinero dentro del in-
tercambio. Las concepciones que dominan la ex-
plicacion se refieren a las necesidades de los indi-
viduos, la calidad de los productos, las relaciones
personales, las restricciones morales, etc., todas
ellas no econdmicas.

Todos los sujetos saben ya que el dinero sir-
ve para comprar y que resulta necesario para ir
a una tienda. Pero en el intercambio desempefia
una funcién ritual. En otros estudios que he-
mos realizado sobre el reconocimiento de mo-
nedas o sobre la ganancia (Delval y Echeita,
1991) hemos podido comprobar que los sujetos
sostienen que para que exista compra se tiene
que dar dinero, pero no se sabe todavia para
que sirve, la cantidad que se debe pagar, o qué
hace el vendedor con él. Incluso, muchos suje-
tos suponen que una de las fuentes de dinero es
ir a comprar a la tienda, donde nos dan el cam-
bio y al final tenemos mas de lo que entregamos
al principio. Estos sujetos no tienen claro que el
dinero es escaso y piensan que se puede obtener
en los bancos o en la fibrica de moneda.

La mayor parte de los sujetos sabe que el di-
nero se fabrica, aunque algunos lo combinan
con explicaciones miticas proponiendo que nos
lo da Dios. Para estos, Dios enseii6 lo que era el
dinero a los seres humanos, que luego siguieron
haciéndolo, o nos lo da cuando lo necesitamos.
Pero los que seialan que se fabrica tienen tam-
bién unas ideas muy peculiares sobre el proceso
de fabricacion. Para los mds pequefos, que si-
tuamos en el nivel 1A, las fibricas de dinero son
como cualquier otra fabrica, de tal manera que
todo el que lo desee puede poner una, El tinico
requisito es tener las maquinas adecuadas y que
esté bien hecho. Es necesario que haya varias f4-
bricas porque una séla no alcanzaria para pro-
ducir tedo lo que se necesita.
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El costo de fabricacion es el del valor facial
de monedas y billetes, de tal modo que fabricar
un billete de 1000 pesetas cuesta exactanente
esa cantidad. El monto del dinero que se fabrica
es decidido por el duefio o jefe de la fibrica te-
niendo en cuenta diversos criterios, como el
numero de personas que hay y el dinero que ne-
cesitan. Si no se fabrica mds es porque los que
trabajaban en la fabrica no pueden hacerlo. En
definitiva el dinero es considerado como una
mercancia como cualquier otra, aunque muy
importante pues si no existiera dinero no po-
driamos comprar nada ni obtener lo necesario
para vivir y todos moririamos de hambre.

Evidentemente estas son caracteristicas ge-
nerales que se manifestaran en la aproximacion
global del nifio al problema, pero en cuanto a la
forma en que se van organizando las ideas y a la
aproximacién de éstas a la realidad hemos po-
dido observar algunas variaciones evolutivas
que nos llevan a plantear la existencia de dos
subniveles que en conjunto constituyen este
primer nivel del desarrollo.

Los del nivel 1A consideran que la fabrica-
cién del dinero es idéntica a la fabricacion de
cualquier otra mercancia y no sefalan més que
limitaciones de tipo material. La fébrica perte-
nece a cualquiera que decida instalarla. Se pue-
de ir a comprar dinero a la fabrica como cual-
quier otra mercancia. La cantidad de dinero que
se fabrica estd determinada libremente por el
duefo de la fabrica, que o bien sabe las cantida-
des que tiene que producir, o lo decide de
acuerdo con la capacidad de produccién de las
maquinas y los trabajadores, o a través de la de-
manda de los clientes. Cualquiera puede pedir
que le fabriquen dinero siempre que lo pague,
pero comprar dinero, que para estos sujetos es
algo normal, a los adultos nos parece absurdo
pues supone dar un billete o una moneda igual
a la que se obtiene. Sin embargo, los sujetos de
este nivel no son capaces de ver esa contradic-
cién. Generalizan una idea que hemos encon-
trado muy extendida entre los pequefios, y es
que todo se compra3.

3 Asf hemos encontrado en distintos estudios que los sujetos nos dicen que el trabajo se compra (Delval, 1994a: Delval

y Padilla, 13399).
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El dinero que cuesta la fabricacién lo pone
el duefio de la fibrica, o viene directamente de
los clientes que compran, o proviene de alguna
cantidad de dinero que se fabrica y que se deja
aparte para pagar los gastos. Esta si es una idea
especifica referida al dinero que estd relativa-
mente extendida. La fabricacion de los billetes
cuesta siempre mds que la de las monedas.

Pero los sujetos vislumbran de alguna ma-
nera que, aun tratdndose de otra mercancia, el
dinero tiene un caricter especial y que debe
existir alguna limitacién para fabricarlo. Por
ello aparece la idea de que la instalacién de la
fibrica tiene que estar autorizada. Esta es la no-
vedad que caracteriza el nivel 1B.

Los sujetos del nivel 1B mantienen en lo
esencial esas mismas ideas, pero afiaden un ele-
mento importante que permite diferenciarlos
del nivel anterior, y es que empiezan a tomar
conclencia de que existen algunas limitaciones
para la fabricacién del dinero, pues se trata de
un producto que tiene caracteristicas especifi-
cas. Esto lo ponen de manifiesto sefialando que
la instalaciéon de una fabrica de dinero requiere
autorizaciones, 0 que pertenece directamente a
una figura institucional ¢ simbédlica, que en la
mayor parte de los casos es el Rey (en otros lu-
gares seria el Presidente del pais). Pero se sigue
manteniendo como en el nivel anterior que
cualquiera puede fabricar dinero siempre y
cuando disponga de las mdquinas adecuadas
que permitan hacer un producto de caracteris-
ticas materiales igual al que circula normal-
mente. Los sujetos dan mds precisiones acerca
de cédmo se decide la cantidad de dinero que se
fabrica y se refieren a las peticiones de dinero
que llegan al jefe de la fibrica o a cdlculos que
éste realiza teniendo en cuenta las necesidades
de dinero. Empieza a aparecer la idea de que fa-
bricar dinero puede ser algo que estd prohibi-
do, 0 en todo caso regulado, pero esta idea con-
vive y compite con la de que si estd bien hecho
el dinero tiene que valer igual que cualquier

4

otro, lo que probablemente se deba a que se si-
gue viendo como mercancia.

Otro cambio radica en comenzar a recono-
cer que tienen que existir otros factores que li-
mitan la emisién monetaria (ademés de la ca-
pacidad de las maquinas) y que el dinero o
puede ser repartido gratuitamente o acuiiado sin
restricciones, por lo que los sujetos introducen
los primeros criterios acerca de cantidades a
emitir. Estos primeros criterios son muy poco
especificos y no obedecen a razones propia-
mente economicas sino a ideas generales como
que alcance para todos o que se hace seglin las
cuentas que envia el Banco, observindose, ade-
mis, que el nifio estd vislumbrando que el dine-
ro es valioso y que se gasta. Por otro lado se re-
fuerza la idea de que debe ser obtenido del traba-
jo, estableciendo con ello las primeras relacio-
nes estables entre trabajo y remuneracién, pero
sin incluir los procesos productivos, por lo que
los sueldos vendran directamente de la fabrica
de dinero hacia los trabajadores. Con relacién a
este punto, pareciera que el nific empieza a
prestar mads atencion a que existen diferencias
jerdrquicas en la sociedad y es asi que la fibrica
de dinero recibird pedidos sélo de personas im-
portantes (el Rey, el Alcalde, el Presidente, los
politicos, las personas con mucho dinero etc.),
mientras que los demds deberdn trabajar para
obtener dinero4.

En definitiva el nivel 1 se caracteriza por
una concepcién del dinero en la que es tratado
como una mercancia entre otras. Los mds pe-
queiios, al no tener ninguna conciencia de los
requisitos institucionales, se refieren sélo a las
propiedades del producto y por lo tanto el Gni-
co requisito es que los billetes estén bien he-
chos. La diferencia entre un billete bueno y el
que no lo es radica en que esté bien hecho.

Asf, los nifios van construyendo una serie de
ideas en torno al origen y circulacién del dinero
que atn cuando puedan diferir en algin conte-
nido o en la inclusién de nuevos elementos o in-

Segtin se ha encontrado en otras investigaciones, el nifio no conceptda como un trabajo que requiera un pago o remu-

neracian ejercer funcicnes de gabierno o legislativas. De hecho, el papel del Rey, el Presidente o de otras figuras insti-
tucionales es repartir el dinero pero no usarlo para si mismo, dado que la mayoria de los nifios piensan que no lo ne-
cesita porque es muy rico, lo cual indica la adscripcidn de un cardcter puramente altruista a cualquier funcitn que

ejerzan las figuras de gobierno.
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formaciones, mantienen como rasgo funda-
mental la incapacidad de establecer relaciones
mas alld de lo directamente observable —que ge-
neralmente es lo mds periférico del problema—y
el mundo econdmico se concibe como una rea-
lidad sin restricciones y regida por reglas pro-
pias de las relaciones interpersonales, muy dis-
tantes de las verdaderas reglas institucionales e
impersonales que gobiernan las relaciones eco-
némicas. A la vez se observa en todos estos ni-
nos, tanto en el primer como en el segundo
subnivel, la dificultad para comprender el mun-
do social y econémico como formado por siste-
mas y la incapacidad de insertar los fenémenos
econdémicos en una dimensién temporal,

La conceptuacion de los sujetos de este pri-
mer nivel estd caracterizada por la incapacidad
de considerar varios aspectos a la vez con lo
que se produce la centracién en los aspectos
mads visibles y llamativos de lo percibido y la
presencia del deseo como tnico requisito para
iniciar cualquier accién {aunque esta sea fabri-
car dinero). Por ello, se desconoce la presencia
de restricciones al quehacer econémico a la vez
que el nino no es capaz de reconocer las con-
tradicciones dentro de su pensamiento, las cua-
les si son evidentes desde la perspectiva del
adulto. La fabricacién del dinero es un acto li-
bre que puede ser realizado por cualquiera, es
decir, basta el deseo de querer fabricar dinero pa-
ra poder hacerlo.

Esta forma de representacién se caracteriza
por una falta absoluta de conciencia de contra-
dicciones, tan evidentes a los ojos adultos, lo que
lleva al nifio a plantear situaciones en las que el
costo de fabricacion del dinero serd igual a su va-
lor de cambio y una persona que desee comprar-
lo pagard por él una cantidad igual a la que quie-
re comprar (por ejemplo: para comprar 1.000
ptas., el comprador debe pagar 1.000 ptas.).

Por otra parte, la realidad econdmica esta
constituida por islotes o sistemas independien-
tes. La fabricacién del dinero es independiente
de la fabricacién de los bienes y de su inter-
cambio, y tampoco se relaciona con el sistema
de retribuciones.

Otra de las limitaciones que se observan
claramente en este primer nivel radica en la im-
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posibilidad de distinguir el mundo de las rela-
ciones personales del mundo social-institucio-
nal que caracteriza a las relaciones econémicas.
Por ello, el nino aplicard las mismas reglas per-
sonales y morales al dominio econémico y se
representard el mundo econémico desde la
perspectiva de personajes individuales que ac-
tian por motivos altruistas (como sucede con
las primeras ideas acerca del gobierno) exclu-
yendo la idea de biisqueda del beneficio, que es
el gje esencial alrededor del cual se estructuran
las relaciones econémicas.

Al mismo tiempo, los nifios no perciben
restricciones para la emision monetaria y si las
hay, estas son de tipo material, anecdéticas o
debidas a la necesidad de pagar por el dinero y
es curioso cémo el ritual de dar dinero por otra
cosa acompafia incluso a su propia cbtencién.
Esta visién de la libre disponibilidad de dinero
en una sociedad sin restricciones, les lleva a ela-
borar una explicacién también muy original,
pero ciertamente circular, para la pobreza: los
pobres lo son porque no tienen dinero para com-
prar dinero, 0 no saben dénde queda la fibrica
para ir a pedirlo. Dentro de esta misma pers-
pectiva la tinica limitacién para que cualquier
persona pueda fabricar dinero es que posea la
maquina adecuada para ello.

Considerando la naturaleza ritual que po-
see ¢l dinero para ellos y la funcién del deseo
individual como una motivacién para fabricar-
lo, es ficil entender que la determinacién del
valor del dinero también sea explicada por ra-
zones extraecondmicas, predominando los ele-
mentos anecddticos y un marcado concretismo,
centrado en los aspectos més visibles como las
caracteristicas fisicas del dinero (color, tamarno,
forma etc.) o voluntaristicos como la decisién
auténoma y arbitraria de los fabricantes.

Las consideraciones morales, pero de una
moral heterénoma y primitiva, tienen un peso
importante en las ideas que se defienden. Por
ejemplo, los que fabrican dinero tienen que ser
personas buenas que no se vayan a quedar con
€l, por lo que conviene también que sean ricos.
Igualmente aparece la idea de que en la fabrica
de dinero se da algo a los pobres si lo van a pe-
dir, pero al mismo tiempo se empieza a sefialar
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que el dinero s6lo puede obtenerse del trabajo y
no de su fabricacién.

Serd el avance en estas ideas y la progresiva
superacién de estas limitaciones, producto tan-
to de la mayor experiencia con fendmenos so-
ciales como, especialmente, por la adquisicién
de nuevas herramientas cognitivas, lo que mar-
que el cardcter de los cambios observados en los
niveles siguientes.

Nivel 2

El nivel 2 constituye un avance scbre el an-
terior en el sentido de que se consolida la idea
de que el dinero no es una mercancia igual que
otras y se progresa en el descubrimiento de sus
propiedades econdmicas especiales. Los sujetos
de este nivel llegan a formular una concepcién
mas realista de la fabricacién del dinero en el
interior de la fabrica, y establecen relaciones
con otros aspectos de la vida econdmica pero
en un sentido limitado, porque todavia no se
entienden bien los efectos de la fabricacion de
dinero sobre aspectos de la economia global. Si
se entienden, en cambio, los efectos sobre deter-
minados aspectos de la actividad econémica,
como por ejemplo las repercusiones de la fabri-
cacion excesiva de dinero sobre el trabajo, o los
efectos de la falsificacidn sobre otras personas.

Ademds, la fabricacion del dinero se desper-
sonaliza y los sujetos sefalan que la propiedad
de la fibrica pertenece a una figura institucio-
nal, 0 a una institucién, y ya no puede haber
dueiios privados; el coste de fabricar una mone-
da o billete es independiente de su valor facial y
es determinado mediante una decisién de ca-
ricter institucional, lo que muestra que se en-
tiende la funcién de reserva de poder adquisiti-
va y de unidad de cambio del dinero. Pero toda-
via se atribuye un papel demasiado importante
a la participacién en la fabricacién del dinero de

figuras institucionales, como son el Rey o el
presidente, que intervienen directamente o de-
ciden en algunos aspectos5.

A partir de los 12-13 afios resulta perfecta-
mente posible entender que la fabricacién del di-
nero se puede realizar en una tinica fibrica, por-
que ya 1o se ven las limitaciones précticas de ex-
ceso de trabajo que mencionan los mds peque-
fios. Pero el problema fundamental no es el lugar
en el que materialmente se realiza la fabricacion,
ya que ese es un acto puramente instrumental,
sino el de conferir el valor de dinero de curso le-
gal, que es una accién puramente institucionalé.
Lo importante es el momento en que simbo¢lica-
mente se acepta como dinero, es decir, se pone
en circulacién. Hay que diferenciar, por tanto, la
fabricacién material del acte de concederle el ca-
récter de dinero, lo cual sigue unas reglas consti-
tutivas determinadas (Searle, 1995). Hemos con-
siderado como un criterio para el subnivel 2 B el
que se sefiale que existe una sola fabrica, por lo
que eso implica respecto a la comprensién del
proceso de institucionalizacion.

En este nivel 2 desaparece la idea de que el
dinero para la fabricacién proviene de la propia
fabrica, y se seiiala que proviene de otro origen
institucional (gobierne, presupuestos), lo que
muestra una vez mds que se establecen relacio-
nes entre ¢l sistema de la fébrica y otros aspec-
tos de la actividad econémica.

La cantidad de dinero que se fabrica estd de-
terminada por las necesidades que existen y bési-
camente por los pagos o gastos que hay que
afrontar, sin que se entiendan atn otros factores
generales que limitan la emisién monetaria, Pero
queda claro que fabricar dinero privadamente
estd prohibido porque ese dinero serfa falso al no
estar autorizado institucionalmente. Por ello se
trata de una actividad ilicita que va en contra de
las leyes, y que estd severamente castigada. Sin
embargo, se sigue poniendo mucho énfasis en el
aspecto material de la fabricacion en relacion

5 Hemos podido comprobar que la intervencion del Rey o de otra figura equivalente, coma el Presidente, va cambiando
con la edad. Primero aparece una concepeién patrisrcal, el Bey administra como un padre de familia; después el Rey
tiene un poder absoluto y es el duefio de tode, y finalmente es alguien que administra, sometido & leyes. Posterior-
mente la figura es sustituida par una institucion impersonal.

& Durante mucho tiempo vy hasta los afios cuarenta del siglo XX el dinero espariol se ha fabricado en lugares distintos
de la Casa de |la moneda, e incluso en otros paises, y lo mismo sucede en otras naciones.
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con la falsificacién pues se tiende a hablar de las
mdiquinas y a afirmar que el dinero no seria
igual. Aunque también se sefiala que estd prohi-
bido porque el dinero tiene que provenir del tra-
bajo incorporandose las consecuencias generales
que podria tener el que se repartiera dinero ma-
sivamente en ¢l hecho que nadie trabajaria y el
pais se paralizaria. Por otra parte, los argumentos
que permiten explicar la prohibicién de la falsifi-
cacién se centrardn en razones morales y de bien
comiin como decir que se trata de un engafo o
estafa a la buena fe de quienes recibirian ese di-
nero pensando que era legal.

El dinero cumple claramente una funcién
economica donde la actividad comercial persi-
gue el logro de beneficios. Como sabemos por
otros estudios, los sujetos de este nivel han en-
tendido la idea de ganancia, por lo menos en la
tienda, y relacionan la actividad de compra y
venta en una cadena mds amplia que incorpora
a los proveedores o fabricantes,

Lo que caracteriza este nivel 2 es entonces
un énfasis en el cardcter instituicional de la fabri-
cacion del dinero, aunque esa institucionaliza-
cién esté todavia personalizada en ciertos as-
pectos, y en su cardcter de producto distinto de
otras mercancias, lo que indica que el nino ha
logrado construir una primera vision econémi-
casimple del origen y circulacién del dinero.

El deseo pierde importancia por si sélo y
desaparecen las referencias a lo que quieren al-
gunos actores del proceso econdémico, que en
todo caso han de tener en cuenta las limitacio-
nes que existen. Por ello las relaciones objetivas
cobran mucha mayor importancia frente a los
estados psicolégicos. Esto se puede relacionar
con el establecimiento de una primera separa-
cién entre las relaciones personales y las que
atafien al &mbito social institucional y en espe-
cial econémico.

Se observa también una mayor capacidad de
descentracion que permite al nifio considerar
varios aspectos a la vez, con lo que es posible es-
tablecer relaciones entre aspectos que habfan
permanecido aislados en ¢l nivel anterior y
comprender que existen factores diversos que
operan en el campo econdmico, atin cuando to-
davia no comprendan en su totalidad sus inte-
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rrelaciones ni puedan hipotetizar o realizar in-
ferencias acerca de aspectos probabilisticos en
las relaciones entre diversos sistemas. Todo ello
le lleva a entender que existen restricciones y re-
sistencias de la realidad y que no basta sélo con
el deseo personal para lograr un objetivo, en es-
te caso econdmico, dado que las relaciones eco-
noémicas estdn gobernadas por principios im-
personales que van mas alld de la voluntad de
los actores.

En este nivel atin persisten algunas dificulta-
des para comprender los procesos temporales
que subyacen a la evolucién del uso de dinero y
por ello se mantiene la tendencia a atribuir el
origen del dinero a un invento pero ahora com-
plementado con ideas més elaboradas que in-
cluyen la dimensién institucional del proceso
con la alusion a las decisiones de gobierno que
determinaron el use masivo del dinero como
una forma de sustituir el trueque y lograr for-
mas mas eficientes de intercambio.

Todas estas nuevas capacidades se expresan
en una nueva conceptuacion del proceso de cir-
culacién del dinero (resultados que no presen-
tamos aqui, pero que hemos examinado en otra
parte de esta investigacion), que ahora es conce-
bido claramente como un ciclo. Este ciclo se re-
presenta en términos de una interrelacién entre
los procesos productivos como el origen del di-
nero para suieldos, el uso del dinero que hace el
piblico y su destino fundamentalmente al con-
sumo en la tienda donde a su vez se reinvierte
en el proceso productivo. Se establece, ademds,
una diferenciacién entre un sector privado que
se mantiene fundamentalmente de los benefi-
cios obtenidos por la comercializacion de bie-
nes y servicios y un sector pithlico sostenido eco-
ndmicamente por el Estado. Este tiltimo es muy
sobrevalorado porque, en general, el nifio tien-
de a atribuir al Estado muchas mids funciones
que las que realmente ejerce, por ejemplo, otor-
géndole la propiedad de los medios de pro-
duccidn, de los bancos y del comercio e indus-
tria, a la vez que se le atribuye la responsabili-
dad de fijar los precios estableciendo mdrgenes
minimos y mdximos, a partir de los cuales los fa-
bricantes y comerciantes deberan fijar sus cos-
tos y beneficios, no pudiendo excederlos. Resul-
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tados similares han sido encontrados por Furth
(1980) y Leiser (1983).

Las consideraciones morales siguen tenien-
do un peso importante, pero son de otro tipo.
Ya no se insiste en el respete a la norma y en fas
consecuencias perjudiciales de violarla para el
propio sujeto (te coge la policia, te llevan a la
carcel), sino que se habla de que si damos dine-
ro falso estamos engafiando a otras personas, lo
que implica una moral de la reciprocidad, pues
supone ponerse en el punto de vista del otro,
del que recibe el dinero que no vale. Podemos
conjeturar que la moral preconvencional del
nivel anterior deja paso a rasgos de moral con-
vencional (Kohlberg, 1976) por lo que la socie-
dad tiende a concebirse regida por leyes nece-
sarias para lograr su buen funcionamiento y
comienza a vislumbrarse una funcién del go-
bierno supeditada al bien comin y menos per-
sonalizada que la vision de “padre de familia”
propia del nivel anterior,

A estas restricciones —que podemos deno-
minar morales 0 normativas— se suma, ademas,
la progresiva comprension de que existen va-
riables econdmicas que acttian limitando la
emisién monetaria, como la existencia de pre-
supuestos que no pueden excederse. Sin em-
bargo, atin no logran comprender el efecto ma-
croecondmico que tendria un exceso de oferta
monetaria no controlada, dado que éste es un
problema complejo que requiere haber desa-
rrollado una representacién sistémica de la rea-
lidad econdmica y la capacidad de realizar infe-
rencias probabilisticas, Podemos decir que los
sujetos de esta edad disponen de una sélida or-
ganizacion cognitiva de naturaleza concreta.
Sus habilidades son notables cuando la tarea
que se les propone es organizar datos de la rea-
lidad de un dominio determinado. Sin embar-
go, sus limitaciones son igualmente notables
cuando se enfrentan a problemas que les exi-
gen, por ejemplo, considerar el mundo desde la
perspectiva de lo que serfa posible y no mera-
mente de lo que acontece.

Este nivel tiene un cardcter de transicién en-
tre el 1 y el 3,y lo que ocurre con los niveles de
transicidn es que comparten caracterfsticas con
el nivel anterior y con el siguiente, por lo que sus

caracteres son menos marcados que los niveles
que se encuentran en los extremos. Por ello tam-
bién es mas dificil establecer una diferenciacién
clara entre un subnivel A y B. Las diferencias

principales en que nos podemos basar si quere-

mos establecer esa diferencia son que en el nivel
2A quedan todavia muchos mds rasgos de per-
sonalizacion de la actividad de emision del dine-
ro. Ademas, los sujetos sefialan todavia que el di-
nero para la fabricacién proviene de la propia
fabrica. Junto con ello muchos siguen sostenien-
do que hay varias fabricas. En cambio en el nivel
2B el dinero de la fabricacién proviene de una
fuente exterior a la fébrica, se senala que existe
una sola fabrica, y se insiste mas en los efectos
daninos que tiene para los otros la falsificacién
del dinero, mientras que en el 2A se seguia po-
niendo mucho énfasis en los aspectos relativos a
Ia fabricacién material y a las caracteristicas de
las méquinas. La dificultad para establecer de
forma rotunda las diferencias entre estos dos
subniveles se pone de manifiesto en el menor ni-
vel de significacién de las diferencias, como se
puede observar en la Tabla 2.

Nivel 3

Las ideas de los sujetos del nivel 3 suponen
un progreso considerable y posiblemente vie-
nen a coincidir con las ideas de muchos adultos
legos en economia. Este nivel estd caracterizado
por una concepcion definitivamente institucio-
nal no personalizada.

Cuando se pregunta por el origen del dine-
ro muchos sujetos senialan que proviene del
trabajo, del rendimiento de las actividades
mercantiles, de la posesion de medios de pro-
duccién, de rendimientos del capital, o de acti-
vidades especulativas. El problema material de
la fabricacidn de billetes y monedas pasa a un
segundo plano, pues de alguna manera los su-
jetos intuyen que existe mds dinero que el cir-
culante, por ejemplo empiezan a intuir que los
bancos crean dinero, lo cual supone un avance
considerable que muestra cémo los aspectos
visibles pasan a estar subsumidos en procesos
que no se perciben directamente,
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Los instrumentos de cambio se producen
en la Fébrica de la Moneda, que pertenece al
gobierno, al Estado o que depende del Banco
Central. Se senala que existe una sola fibrica de
dinero para todo el pais como una cuestién de
hecho, pero sin que ese asunto tenga mayor
importancia, ya que lo relevante es el respaldo
que recibe del Estado, el tnico autorizado para
emitirlo, y que sea reconocido como dinero por
los agentes econdmicos. Las decisiones que se
toman en la fibrica dependen de otras instan-
cias institucionales, ya que la fibrica sélo es la
ejecutora de decisiones que vienen de otros la-
dos. La Fibrica de la Moneda no tiene autono-
mia y es un mero instrumento para la fabrica-
cién del dinero.

La cantidad de dinero que se fabrica la esta-
blece alguna instancia institucional, como pue-
de ser el gobierno, el Estado, el Banco de Espa-
fia, el Ministerio de economia, y depende de
una serie de decisiones politicas y econdmicas
que tienen que ver con la economia del pais y la
economia internacional.

El coste de produccién de monedas y bille-
tes proviene de los presupuestos del Estado, co-
mo en cualquier empresa publica, y no tiene
nada que ver con el dinero que se produce. Lo
que cuesta esa produccion depende de los gas-
tos de fabricacién: materiales, mano de obra,
maquinaria, etcétera, sin que guarde relacion
con el valor facial de monedas y billetes, Las
sujetos rechazan vivamente la idea de que se
pueda fabricar mds dinero pues eso conduciria
al aumento de precios. Al entender mejor los
problemas econémicos los sujetos rechazan la
idea de que fabricando mds dinero haya mas ri-
queza, pues tienen en cuenta que no habria
mds bienes que comprar,

Aunque se entiende esa limitacién para fabri-
car més dinero, sin embargo, cuando se pregunta
a los sujetos que estdn en el nivel 3A cémo se de-
termina la cantidad que se fabrica, contindan
aludiendo a las necesidades de pago o gastos, lo
que implicitamente supene que se puede hacer
mds si se necesita mds, aunque se intuyen limita-
ciones, que todavia no se entienden claramente.
Esta es una interesante contradiccién que los su-
jetos de este subnivel no son capaces de resolver.
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La falsificacion del dinero esta prohibida
porque produce dafio a los otros al datles como
instrumento de pago algo que no tiene ningtin
valor, lo cual es una idea simulténeamente eco-
némica y moral. La referencia a la posesion de
las mdquinas desaparece, y es sustituida por la
idea de que el Estado pone todo tipo de dificul-
tades para impedir la falsificacién, haciendo un
producto con marcas, sellos y numeracién difi-
ciles de imitar.

En el nivel 3B se completa la idea de insti-
tucionalizacién en aspectos que todavia no ha-
bian quedado claros y aparecen dos ideas nue-
vas importantes. La primera es que la cantidad
de dinero que se fabrica estd determinada no
sélo por los gastos sino por otros factores eco-
noémicos, como son la situacion general de la
economia, las reservas en oro o divisas y las re-
laciones entre la economia del pais y la de otros
paises. La segunda idea importante es que la
falsificacion no sélo produce dafos individua-
les a otros sino que tiene un efecto general ne-
gativo sobre la economia al poner en circula-
cién dinero no emitido por la instancia compe-
tente. En definitiva en ese nivel 3B la fabrica-
cion del dinero se concibe dentro de un proce-
s0 econémico mas amplio.

En general en este nivel 3 se aprecian cam-
bios especialmente de tipo cualitativo, en el
modo como los sujetos organizan y articulan
respuestas complejas que se caracterizan por la
presencia de la capacidad de realizar razona-
mientos hipotéticos acerca de la realidad eco-
noémica y establecer relaciones complejas entre
sistemas diversos, lo que les permite una am-
pliacién de la comprensién de la multidetermi-
nacion de los procesos econémicos.

Se produce una reflexién sobre las variables
econéniicas, sociales y politicas que operan en
los procesos econdmicos, incorporando una
valoracién ideolégica del cambio econdmico y
una visualizacién més amplia, realista y desper-
sonalizada del papel del Estado en las decisio-
nes y procesos macroeconémicos. Atn cuando
subsisten lagunas conceptuales, creemos que
éstas son propias del conocimiento lego en
economia por lo que es probable que persistan
en parte de la poblacion adulta.
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En resumen, el desarrollo de las herramien-
tas conceptuales propias de la légica abstracta,
permite al adolescente operar con hipotesis
probabilisticas acerca de la realidad econémica,
por ello son evidentes sus esfuerzos por refle-
xionar acerca de las consecuencias econémicas
que podria tener en el sistema econdmico gene-
ral un aumento de la oferta monetaria producto
de la emisiéon masiva de dinero.

La emisién monetaria se concibe como un
proceso institucional centralizado donde se
identifica claramente la funcién del gobierno y
se establece la relacién entre sistemas diversos
(acunacién, circulacién, trabajo, gobierno etc.)
que operan mediante procesos temporales y
factores multicausales.

En cuanto a la falsificacidn, continuardn pre-
dominando las razones centradas en impedi-
mentos legales o en consideraciones de cardcter
moral pera a la vez se observan intentos de in-
corporar la idea de consecuencias econémicas
amplias, las que dada la complejidad de este pro-
blema atin no se comprenden en su totalidad.

El valor del dinero es comprendido funda-
mentalmente como producte de variables eco-
nomicas complejas que operan en el sistema so-
cial, politico y econémico tanto interne como
externo al pais (por ejemplo: las relaciones en-
tre el valor del dinero de los paises ricos y po-
bres) y la presencia de procesos temporales y de
evolucién econdmica.

Todos estos avances se reflejan en una nueva
conceptuaci6n del ciclo de circulacion del dine-
ro. Este es comprendido en la perspectiva de la
relacién entre el sistema monetario, el sistema
productivo y de relaciones laborales y la finan-
ciacion del sector publico, incluyendo la fun-
cién de la imposicion come una forma de com-
pletar el ciclo de circulacién del dinero al rever-
tir el dinero circulante desde el uso individual
para el consumo privado al uso social para la
funcion estatal de asignacion de recursos y re-
distribucion.

La funcién de los bancos incluye ahora una
idea mds completa de la distribucién del dinero y
de otorgar préstamos con intereses y pagar inte-
reses por los depdsitos, pero se mantienen algu-
nas dificultades para comprender las funciones

bancarias en su totalidad (por ejemplo: la rela-
cién completa entre intereses, préstamos, depdsi-
tos y la financiacién de la actividad bancaria).

En conclusién, hemos observado como el
nifio/a ha avanzado desde unas ideas generales
acerca del origen y circulacion del dinero que
atin permanecian dispersas en los niveles ante-
riores hasta una nueva concepcién que podria-
mos llamar de interaccién entre sistemas muilti-
ples. El adolescente articula elementos directa-
mente observables con las inferencias de proce-
sos abstractos, incluyendo en esta nueva repre-
sentacion las relaciones entre sistemas (por
ejemplo: acuacion y circulacién del dinero y
trabajo, o gobierno). Es evidente que esta nueva
representacién no estd completa y que atin per-
sisten lagunas o vacios conceptuales, por ejem-
plo, la persistencia de la idea de necesidad de re-
servas concretas (generalmente oro) que apo-
yen y controlen la emisién monetaria, que coin-
cide con los supuestos basicos de las politicas
econdmicas centradas en el patrén oro que pre-
dominaron en las primeras décadas de este siglo
y que es una creencia bastante extendida entre
los adolescentes que hemos entrevistado.

A la vez, algunos hechos econémicos toda-
via serdn interpretados ingenuamente, desde
una perspectiva mds bien ideolégica y moral
que determina més el deber ser que el ser real,
es decir, la dificultad de compatibilizar los prin-
cipios teéricos con la practica, lo que probable-
mente serd la tarea de las edades posteriores o
de un conocimiento especializado en economia,

Teniendo en cuenta diferentes indicadores
puede hacerse un intento de clasificacion de los
sujetos en distintos niveles. Hemos intentado re-
sumir en la Tabla 1 los criterios que nes han pare-
cido mds significativos con respecto a los diferen-
tes problemas que hemos abordado, y a partir de
ellos hemos elaborado la Tabla 2, en la que indi-
camos la distribucién porcentual de los sujetos.
Tenemos que insistir en que los criterios que uti-
lizamos nos parecen relativamente precisos, pero
que siempre existen sujetos que resultan dificiles
de categorizar. No podemos olvidar que los suje-
tos van progresando paulatinamente y no pasan
mediante saltos de un nivel a otro, por lo que no
siempre son capaces de resolver las contradiccio-



nes de las que toman conciencia. Por ello, mien-
tras que las respuestas de algunos son prototipi-
cas de un determinado tipo de explicacién otras,
en cambio, representan un momento de transi-
cién y mantienen elementos de explicaciones del
nivel anterior, o empiezan a aparecer en ellas ras-
gos de las explicaciones que vendrdn después.

Como puede observarse en la Tabla 2, el
analisis de la distribucion de sujetos en cada ni-
vel arroja diferencias estadisticamente significa-
tivas y muestra la presencia de una clara se-
cuencia evolutiva que concuerda con lo descrito
en el andlisis cualitativo.

Por otra parte, una vez asignados los sujetos
a cada nivel, se procedié al andlisis de diferen-
cias de medias, mediante el estadistico t de Stu-
dent, encontrandose diferencias significativas al
comparar las medias de edad para cada nivel

INVESTIGACION EN LA ESCUELA

entre si. Es asf, que en el nivel 1A la media es de
7;1 afios y para el nivel 1B es de 9;9 afios. En el
nivel 2A, la media de edad corresponde a 11;8
anos y para el Nivel 2B es de 12;5 afios. Para el
nivel 3 A, la media de edad corresponde a 14;7
anos y para el nivel 3 B es de 15; 9 afios

La correlacion de las variables Edad y Nivel
de Pensamiento Econémico, corresponde a .91
lo que significa que los niveles de conceptua-
cién de las ideas en torno al origen y circulacién
del dinero correlacionan fuerte y positivamente
con la edad, por lo que es probable que las res-
puestas dadas por sujetos de diferentes edades
difieran entre si tanto en el ciimulo de informa-
ciones manejadas como en la forma de organi-
zar esta informacién. Al mismo tiempo, a medi-
da que aumenta la edad se incrementa la com-
plejidad de las respuestas.
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i Innumerables fibricas
de fdbricas

TEMAS NIVEL 1 NIVEL 2 NIVEL 3
1A 1B 2A 2B 3A 3B
Concepcién Métodos
general fantdsticos
(Dios, etc.)
Numero

Varias o una

Unasola fibrica | Una sola. Fabricacidn centralizada

como el Rey

Fabricacién
Propiedad g‘g‘!ql,l‘e.r,“ autorizada o Figuras Al Gobierno Al Gobierno Al Gobierno.
de I Fabri BpLsclon pertenece a institucionales Intervencién
e la fabrica brivada :
i A una figura o al Gobierno del Banco de
institucional, Espana

sCudnto cuesta

fabricar dinero? Al palat il

El valor facial,
4 VECes menos

El valor es independiente

Hiemasel ralow-fusial del precio de fabricacién.

sCuesta nids un
billete 0 una
nioneda?

El billete,
o la moneda,
a veces igual

Billete, porque
vale mds

Generalmente
la moneda

La moneda

La moneda, aunque el costo

es independien

te del valor

como instrumento de cambio.

sDe donde sale
el dinero para
la fabricacion?

Del dueno o los clientes, o dinero
que se aparta del que se fabrica

Del Gobierno
o la propia fibrica

Del Gobierno o pre-
supuestos generales

Del Gobierno
o los presupuestos generales

;Quién se decide
cudnto se fabrica?

El jefe teniendo
en cuenta lo
que se necesita

El jefe
libremente

El Gobierne de acuerdo con los gastos

La moneda
de acuerdo
con los gastos

El Gobierno de
acuerdo con los
gastos y la eco-
nomia del pais

Falsificacién

No hay dinerc | Vale sies igual,

falso (el requi- | Pero nose
sito es que esté | pueden tener
bien hecho) maquinas

Estd prohibide.
Enfasis en las
mdquinas

Estd prohibido.
El dinerc debe
provenir del
trabajo. Es un
engaio

El dinero falso
€5 un engano
para los otros

Este produce
alteraciones
en la economia

labla 1. Caracteristicas de los niveles de comprension de la fabricacion del dinero.
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Niveles | « | 7 | g | o | 10| 11| 12| 13| 14]15]| 16| TotalSs | . sigﬁ‘gﬂacién
1A |100 | 100 | 10 21 00000
1B 90 100 70 20 40 32 00000
- 30 | 50 | 50 | 30 16 00080
28 30 | 10| 30 7 00658
3A 40 | 90 | 30 | 40 20 .00000
3B 10| 70 | 60 14 .00000

Estadistico: ji cuadrado

‘labla 2. Distribucion de los sujetos de distintas edades por niveles.
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What do students think about the making of money? How is it made? Who makes it?
How much money is made? How have 8 to 1 B-year-old scudents’ ideas been formed and
how do they develop? This article explores these guestions, in the line of previous stud-
ies on children and teenagers’ representations about the economic world and about so-
cial reality in general.,

RESUME

Quelles idées ont les scolaires sur |a procedure de fabrication de I'argent? Cormment on
fait ga? Qui le fait? Combien d'argent on fabrique? Comment on forment et changent les
idees des scolaires de 6 8 16 ans sur ces sujets? Dans cet article on explore ces gues-
tions, en ligne avec des études precedents sur les représentations des enfants et ado-
lescents sur le monde de 'economie et, en general, sur la realité sociale.





